
CONTENIDO DEL CURSO:

Contáctanos

ANÁLISIS SITUACIÓN: Aportamos datos sobre la situación actual del mercado,
analizando el desplome que ha sufrido la oferta de inmuebles para vender en
nuestro país, y en especial en Madrid, para a partir de ahí, sabiendo donde
estamos, plantear la nueva estrategia.

CAPTACIÓN AZUL: Presentaremos el modelo de captación azul, una nueva
forma de buscar producto que reduce a la cuarta parte el número de horas de
trabajo que necesitamos para localizar un inmueble a un precio razonable, y
venderlo.

NEGOCIACIÓN DIFERIDA: Mostraremos una fórmula innovadora para presentar
a los propietarios el mejor escenario posible de precio para vender sus
inmuebles, una fórmula probada que consigue mayor aceptación y reduce la
natural resistencia, ayudándoles a salir de la confusión que suelen tener con
respecto al precio de sus inmuebles.

VENTA AZUL: En el mismo tiempo que antes enseñábamos la vivienda a una
sola familia, ahora podremos hacerlo a ocho, diez o doce en el mismo tiempo
empleando esta metodología, incrementando exponencialmente nuestra
productividad y cuenta de resultados.

PREGUNTAS Y CONCLUSIONES: Haremos un resumen entre todos los asistentes
con los puntos clave que se llevan de la formación para poner en práctica
desde el día siguiente.
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CÓMO CAPTAR EN
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